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CopyFun:致⼒力力于打造区块链时代最有温度的社交化跟投社区



本白皮书（V1.1）初步描述了CopyFun的未来生态蓝图，仅作为社群探讨

之用。截至目前，CopyFun产品仍在开发中。其通证经济系统、治理机制

设计与技术方案等问题或参数均可能不断迭代与调整。 

因此，我们将诚挚邀请社会各界的经济学者、技术专家、法律专家与生态共

建者共同参与讨论，以达成最广泛的社会共识。 

  

日期：2019年4月10日  
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申 明



• 数字货币投资市场迎来巨大风口 

截止2018年7月20日，数字货币市场总值已经达到了2,800亿美元。相较于全球股票市场总市值（700,000亿

美元）与全球金融衍生品市场总市值（6,300,000亿美元），数字货币市场的发展空间极大。与此同时，随着

数字货币交易规模的不断扩大、衍生品市场的逐渐形成，越来越多的个人投资者、机构投资者蜂拥而至，也逐

渐引起了主流社会的广泛关注。 

• 用户渗透率极低，增量市场可期 

据调查显示，当前数字货币投资用户普遍年轻化：年龄在35岁以下的比例为55%，24~34岁的比例为40%。

且相较于全球总人口（60亿）、互联网总用户数（40亿）的占比而言，当前全球5,000万名数字货币投资用

户的渗透率分别仅达0.83%、1.25%。随着区块链技术的不断迭代与发展，其所构建的信用社会也将逐步渗透

进人们的真实世界。 

• 用户痛点显著，亟待更优的生态解决方案 

由于监管等制衡力量的缺失以及从业者自律水平的不足，早期的数字货币投资市场已然陷阱重重。对于存量用

户而言，缺少了更加安全可靠的交易环境；对于增量用户而言，缺少了更低门槛的投资参与方式与完善的散户

利益保护机制；对于交易员而言，缺少了更加透明、可靠的变现路径与新的操盘资金入口。 

• 区块链技术减少信任摩擦，信息网络价值凸显 

在过去，由于投资网络的中心化现象，交易策略的有效性很难得到验证。另外，平台交易员与平台本身不存在

任何的利益绑定关系，也无法共享平台快速发展所带来的财富红利。但结合区块链技术的应用，我们发现可以

很好地解决以上问题。 

具体而言，由曾李青定律公式，即V=K*N2/ R2（V=网络价值，K=价值系数，N=用户数量，R=影响网络节点

距离的相关因子）可知，由于区块链技术所带来的信任摩擦的减少，网络节点之间的距离大大减少，跟单交易

模式也将更加透明、高效。 

因此，我们认为将投资与社交进行无缝链接所构建的信息网络具有极大的社会价值与商业价值。而每一个对区

块链怀有坚定信仰的团队，都将不遗余力地投身于区块链行业，真正肩负起引领时代的责任与使命。

数字货币投资风口已至，用户增长空间巨大

第一章 市场机会
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构建全球化的社交金融生态

第二章 解决方案

CopyFun，致力于构建一个自治、透明、且高效的数字货币二级市场投资网络。该生态内的用户可以自由地

进行投资信号的发布、复制及分发，而无需担忧平台的公正性与透明性、数据的安全性与隐私保护的可靠性、

或其订单管理系统的完整性与稳健性。 

第一步：打造跟投社区APP，链接数字货币交易员与投资小白； 

第二步：接入资产管理业务，为屯币用户提供币生币、余币宝业务； 

第三步：开发策略工具，为交易员提供更好的策略输出工具； 

第四步：交易数据上链，逐步实现“去中心化”的生态理念； 

第五步：打造开放平台，结合用户的社区行为与交易偏好开展精准营销业务，拥抱全球化生态。 

CopyFun，并非传统意义的公司，也不仅仅是一个中心化的数字资产投资网络。随着区块链技术的稳步迭代

与数字货币投资增量市场的开启，CopyFun将逐步实现去中心化的生态蓝图。 

与此同时，CopyCoin（CC）代表了CopyFun生态内的唯一价值凭证。CopyCoin（CC）将逐步释放给对

CopyFun生态具有贡献的社区用户，包括贡献投资信号（调仓信号、预测信号）的交易员、提供信号分发职

能的经纪人、以及项目的基石投资人，由此开创“人人都是基金经理，人人都是经纪人”的二级市场新玩法。
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开放平台
拥抱大生态，开放共赢 

出模拟交易API 

输出策略信号工具 

精准营销

策略工具
公众号 & web 

数据回测+策略信号
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4

5

数据上链
去中心化解决方案
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APP  跟投社区
链接交易员 & 投资小白 

高仿真模拟交易+组合 

社区内容+IM通讯 

实盘交易+组合 

第三方交易所深度聚合 

自建去中心化交易系统

资管业务

To C & To B 

第三方资管产品合作



• CopyFun 

CopyFun有两层含义：一是“Copy fun”，即复制快乐，表明了我们想要传递给所有用户的一种从容决策、

开心投资的社区氛围；二是“Copy”，即复制，强调了我们投资社交网络中的核心功能，而fun这个单词也具

有一定的潜在扩展性。 

• CopyFun Logo 

APP Logo设计（如下图），以小海豚为雏形进行了简单的线条勾勒。小海豚，素有形态友善、大脑聪明的评

价，符合我们CopyFun的形象定位。 

• CopyFun (CC) 

CopyCoin（CC）作为Token名称，足够简单、明确。 

开心投资，源于价值信息共享与投资收益获得。“Copy coin, having fun”.

CopyFun: Copy coin, having fun

第三章 品牌含义
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CopyFun APP，目标打造区块链时代最有温度的社交化跟投社区。平台上有三大主要的系统角色：一是交易

员（即基金经理），可以通过发布预测内容、创建模拟组合或实盘组合的形式输出自己的投资策略；二是普通

数字货币投资者（即投资小白），可以通过订阅或复制模式来进行组合的手动跟单或自动跟单交易；三是平台

经纪人，在社区中承担着组合分发、平台拉新的重要角色。

• 社区场景一：投资信号发布 

社区KOL（预言帝&操盘君）贡献投资信号的方式包括：发布币价预测贴与发布投资组合。以上两种信号均能

以阶段性币价与组合收益情况为标准进行客观激励。 

举例而言，“预言帝”可以在社区内发布帖子并选中具体币种标签以进行看空/看多。随着发帖时间迁移，该

贴将会记录用户在发布预言帖后的币种的实时价格变动。当触发CopyFun生态激励部分的CC解锁条件时，系

统会自动判断预言贴的准确性，并根据社区用户的KOL指数分配激励。 

另外，“操盘君”可以在社区内发布投资组合。随着创建组合的时间迁移，社区会记录该组合的仓位变动与综

合收益。当触发CopyFun生态激励部分的CC解锁条件时，系统会自动判断投资组合的收益情况，并根据社区

用户的KOL指数分配激励。

相较外汇跟单社区，更多创新玩法

第四章 跟投社区
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经纪人 社区KOL 投资小白

信号分发 贡献投资信号

组合，即策略；调仓，即交易

用户拉新 预测内容 组合调仓

订阅（手动跟单）

复制（自动跟单）

实盘 模拟



• 社区场景二：投资信号分发 

社区KOL可以为自己的投资信号（如币价预测、投资组合）设定订阅价格。普通用户可以支付CC/ETH/BTC

进行订阅，也可以承担组合分发角色。若分发、撮合成功则获得20%的订阅费佣金。而投资信号的被订阅数

与被分发数均能提升用户的KOL指数。当触发CopyFun生态激励部分的CC解锁条件时，系统会自动判断预

言贴的准确性，并根据社区用户的KOL指数分配激励。 

另外，CopyFun也为社区KOL提供了一个常态的求粉入口以进行交易广告变现。每一位具有吸粉需求的KOL

需要在提前一天中的特定时段（如北京时间晚上20:00-22:00）进行求粉广告位竞价，求粉广告位竞价需要

支付50个CC作为手续费，最终竞价最高的KOL将获得隔天全天的求粉广告位的展示权限。假设该KOL支付

的除竞价手续费以外的竞价成本为1,000CC，求粉期间获取的有效关注用户100名，则这100名用户直接平分

1,000CC。其他未获得求粉广告位的用户，则按照除竞价手续费50个CC以外的竞价成本的CC数额，全额返

还。 

• 社区场景三：全民审查的治理机制 

CopyFun基金会将全权负责生态治理机制的设计与激励。CopyFun基金会鼓励用户主动发现存在“灌水”、

“低俗”等倾向的低质内容并进行举报。若某一条内容被举报人次超过X（=0.1‰*当日活跃用户），则该条

内容将被流转至“举报审查中心”。若在2个小时内，有超过80%的参与审查的用户将该内容标记为“同意举

报”，则系统自动删除该内容，并对内容生产者发送“黄牌”进行警示。 

最终，若触发系统“黄牌”警示结果，则所有参与举报的用户与“同意举报”的用户都将得到等额的CC激励；

若未触发系统“黄牌”警示结果，则仅将该内容标记为“驳回举报”的参与审查的用户获得CC奖励。 

内容生产者若在一个月内收到两次黄牌，则系统自动禁言该用户一周。

相较外汇跟单社区，更多创新玩法

第五章 跟投社区
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实盘交易 基金理财 其他金融产品永续合约

去中心化资产托管 去中心化清算

共识节点 
#1

共识节点 
#2

共识节点 
#…

共识节点 
#21

交易数据上链 清算结果上链 跟随结果上链

BTC、ETH、LTC、CC 等各种数字资产

跟随

去
中
心
化
自
治
组
织

(D
A

O
)

CDN DDos WAF

PC Mobile 第三方应用

社交跟单 策略组合 基金理财

模拟交易 实盘交易 开放平台

CC Exchange Engine 高可用存储、中间件

去中心化资产托管、清算

BTC ETH LTC CC More

安        
全    
规    
范    
及    
保    
障    
体    
系

• CopyFun Chain：去中心化资产托管及清算 

未来，CopyFun将在生态内开发去中心化资产托管及清算系统：即研发基于区块链的去中心化交易系统与跟

投系统，实现组合调仓数据上链、预测内容上链、链上智能合约清算结算等，以保证资产安全、激励公正，杜

绝暗箱操作。

完善的架构方案+去中心化托管清算=安全可信的交易平台

第六章 技术方案

• 完善的技术架构
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数字货币交易所+知识付费+资产管理

第七章 商业模式
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• 收入来源 

一是调仓手续费：据传统股票产品经验，CopyFun的组合跟投模式预计能提升4~5倍的交易活跃度。 

二是组合订阅费：用户进行组合订阅需要支付一定的CC/ETH/BTC。订阅组合后，用户可以及时接收到组合

的调仓信号，并进行手动跟投。 

三是资产管理费：未来，根据平台入金情况，将逐步推出封闭式基金、结构化产品。 

四是跟投组合利润分成：未来，组合创建者可自定义组合复制、组合订阅的分润比例。

组合订阅费调仓手续费

跟投模式促进交易活跃度4~5倍 成熟的商业模式，知识付费

资产管理费

封闭式基金；结构化产品

跟投组合利润分成

组合创建者自定义分润条件
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• 什么是CC 

CC是CopyFun生态内的唯一价值凭证。CC发行总量恒定100亿，永不增发。同时，生态内的KOL（操盘君

&预言帝）与经纪人也将获得大量的生态激励。 

• CC权利 

Token作为可流通的加密数字权益证明，将成为未来数字经济时代的基本要素。CC作为CopyFun社区权益的

代表，是CopyFun社区治理的基石。社区用户根据阶段性锁仓CC的数量，划分权益等级。具体的权益包括：

一是阶段性空投回馈，权益等级越高，回馈越多；二是结合跟投模式的担保金制度，权益等级越高，其组合的

复制资产额度也越高；三是享有平台上优质组合的优先复制权或订阅权；四是享有特定的社区治理权限。

CopyCoin(CC)：生态内唯一价值凭证

第八章 通证设计
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权益证明空投回馈

资产管理额度

社区治理权限

产品优先认购权

享有 享有 享有

≤10 BTC ≤100 BTC ≤500 BTC

享有 享有 享有

享有 享有 享有

等级二 等级三 等级四

=500,000个  =5,000,000个  =20,000,000个

享有

≤5 BTC

享有

享有

等级一

0个锁仓CC

权益等级
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• 初始分配 

CopyFun同样认可社区生态内的资本贡献方式与投资信号贡献方式。其初创团队对项目的长远发展具备足够

信心，锁仓期至少4年。

25%

15%

9%

51%

生态扶持

初创团队

基金会

贡献挖矿

CopyCoin(CC)：生态内唯一价值凭证

第八章 通证设计

第一阶段：11%

策略挖矿（创建/复制） 

每年释放当前剩余总量的1/2，即时分配

第二阶段：40%

依据KOL指数进行激励 

每年释放当前剩余总量的1/2，即时分配
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• 激励方案 

CopyFun以实现区块链时代的第3,000,000个用户为阶段性里程碑。在此之前，生态激励的推行方案将根据

具体实现的产品运营目标而异，如早期的用户拉新、多组合模拟交易大赛奖励等。未来，CopyFun还将搭建

创新的KOL指数（KI，KOL Index）以衡量用户的投资信号贡献度，并据此开展贡献挖矿计划。投资信号准

确度、投资信号热门度、投资信号分发效率三大因子与KOL指数呈正相关关系。但在不同阶段、不同国家，

KOL指数的因子权重可能会有调整。
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社交+金融+区块链→数字未来

第九章 产品方案
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CopyFun，时刻肩负着打造“去中心化”社交金融生态的历史使命。目前，CopyFun将推出模拟交易、组合

复制及订阅功能以打开增量用户的认知窗口，极大降低了用户参与投资的门槛。另外还将结合社交属性功能，

提升生态内的价值流转效率。 

随着区块链技术的迭代与发展，未来所有用户都可以将自己的组合交易记录、价格预测记录上链，以提升自己

在生态内的投资信用。每创建一个组合或发布一个预测内容，即可同步发起一份智能合约。结合CopyFun的

推荐算法，将更好地将上链组合或内容推荐给社区用户。 

纵观未来，生态内可供价值流转的金融产品将不仅仅只是数字货币……
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创新模式+通证闭环+聚焦增量市场

第十章 竞争优势

创新模式

• 人人都是KOL，人人都是经纪人 

• 模拟交易、实盘跟单、基金孵化

全民时代 运营资源

• 全球Top50的主流衍生品牌商 

• 300W+学生 

• 40W+数字货币投资者

增量+存量
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就目前而言，数字货币投资仍是一个相对小众的市场。由于潜在的巨大增量市场空间，以及当下的熊

市行情，目前任何的进入者也都具有相对平等的竞争机会。

生态构建

• 创新的KOL指数 

• 投资保险 

• 数据上链

自治透明 团队优势

•十多年的互联网金融从业经验 

•从0-1的成功创业经验 

•自有明星交易员IP待孵化

优势互补
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曾 任 极 热 区 C E O ； 曾 成 功 创 办 留 学 交 流 平 台 C S A 及 海 外 市 场 推 广 平 台

DivineMedia，服务过宜家、宝马、吉普等知名品牌

曾任职于海外管理咨询公司，具有丰富的战略咨询与IPO顾问经验；含纽约精品

投行在内，已累计服务20+家上市公司、外资企业；毕业于宾夕法尼亚大学

原海外知名金融衍生品经纪商技术负责人；拥有百度、新东方等大型公司技术从

业经历；具备丰富的互联网金融、区块链等行业的技术研发、架构及管理经验

曾任Fbee.one产品经理（FBEE已上Bit-Z交易所）；Jana.com（波士顿）中

国社区经理；北京大学创业训练营学员

David Huang    创始人&CEO

12年互联网金融行业经验；曾任牛股王联合创始人&CTO，负责管理60+产品技

术团队，历经从0到3,000万注册用户增长；曾任和讯网系统运维部技术负责人

Jack Yang    CTO

Linda    CPO

Lu Yang    CMO

Ou Xin    COO

团队介绍
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精通金融交易业务，13余年全球金融交易市场的工作经验，对中国、俄罗斯、美

国的金融市场尤为熟悉

Pavel Khizhnyak    Trade Exact Consulting创始人&CEO

复旦大学数学系毕业，原知名私募董事

Li Zhe    FutureMoney合伙人&研究院院长

MIT材料工程科学博士，辅修计算机科学；主要研究方向：人工智能、统计与数

学在材料科学上的应用；目前在Quantomic Capital负责算法交易策略的设计与执行

Huang Wenxuan    Quantomic Capital联合创始人&CTO

顾问介绍
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历任国际管理咨询公司罗兰贝格全球合伙人、科尔尼公司董事；拥有近20年行

业经验；密歇根大学MBA，北京大学管理学学士

Nicole Zhao    量化前沿公司董事总经理

15年互联网、计算机行业相关工作经验；主要负责和讯网的重点项目与技术管理

工作；和讯网创立于1996年，月均覆盖用户超过六千万，全年覆盖用户过亿

Yang Yang   和讯网CTO



— — —   C o p y F u n :  T h e  F u t u r e  o f  t h e  S o c i a l  F i n a n c e   — — —

战略合作
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项目路线图
Step by step
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生态愿景：基于“社交化、开放性、全球化”的生态理念，以用户体验为核心，稳步实现自金融、自组织。

Q3 2018 

• 完成新加坡基金会注册 

• 完成前期的产品调研工作 

• 正式启动项目

Q4 2018 

• 上线模拟交易+组合复制功能 

• 组织社群用户进行内测 

• 联合项目方举办模拟交易大赛

Q1 2019 

• 上线社区功能 

• 上线CopyFun生态通证（CC） 

• 探索传统金融产品的跟单方案

Q2 2019 

• 上线实盘组合复制功能 

• 接入第三方资产管理业务 

•  接入组合投资保险业务

Q3 2019 

• 上线策略工具平台 

• 上线开放平台 

•  打通各国家的法币入金通道

Q4 2019 

• 实现去中心化资产托管及清算 

• 实现交易数据上链 

• 通过智能合约自动分润、实时激励
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免责声明
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本项目有因合法性、市场需求、技术性或者其它不可控的原因导致项目开发失败的潜在风险。项目开发失败的

最差后果将导致您所投入的BTC（比特币）、ETH（以太币）或其它数字资产无法收回。  

本项目团队保留根据实际情况调整项目及进度的权利。购买者应明白CopyFun项目不会在任何情况下提供退

款。CopyFun项目团队将按照白皮书所披露的的信息，合理运用所筹集的数字资产、规范管理项目、尽最大

努力确保项目朝正确的方向发展，但购买者也仍然存在遭受损失的风险。  

1. CopyCoin（CC）是数字货币，而非传统金融产品，不作为证券在任何政府实体进行登记。 

2. CopyFun项目团队不作收入和利润的保证，不能保证CopyCoin（CC）通证会一直增值。 

3. 与以太坊系统相关的风险：CopyCoin（CC）是基于以太坊的ERC20通证。因此，以太坊协议的任何故

障都可能导致CopyCoin（CC）的交易网络不能按预期工作。 

4. 监管的不确定性：目前世界上多个国家对区块链保持谨慎偏消极的态度，任何国家的不利政策都将影响

CopyCoin（CC）的市场价格。 

5. 周期转换的风险：区块链与所有行业一样，均存在市场周期性。当市场从牛市转向熊市之后，多数项目都

会受到影响，包括CopyFun。  

6. 网络安全的风险：区块链技术同样建立在互联网之上，黑客的恶意攻击也可能会影响项目安全从而导致客

户损失。

CopyFun社区用户，请仔细阅读CopyFun项目白皮书与官方网站的相关说明，以全面理解区块链、

数字货币，以及购买CopyCoin（CC）通证所存在的潜在风险。另外，请充分评估自己的实际情况

与风险承受能力，经理性判断后再进行购买决策。 

CopyFun社区用户，请仔细阅读


